Création du Lycée Saint-Yves,
le Bac Pro Vente et Négociation
Internationale englobe et
dépasse la Vente de Produits
Alimentaires. Objectif : donner
a chaque jeune encore plus
d’outils pour comprendre le
commerce d aujourd’hui et
pour y évoluer efficacement.

UN BAC PRO POUR DIALOGUER
AVEC LETRANGER

DYNAMIQUE ACTUELLE ET DIMENSION INTERNATIONALE
SONT DEVELOPPEES EN 4 FORCES :

£ Commerce et Négociation Equitable
Commerce International

£ Langues : Espagnol (LV2 obligatoire)
et Chinois (LV3 facultative)

i Mise en situation professionnelle en France et a I'étranger

PREPAREZ-VOUS AUX SECTEURS LEADER DU COMMERCE
1 Vendeur conseil dans la distribution
i Responsable de rayon

* Assistant import-export
£ Commercial France et Etranger

MARCHES PORTEURS, ET VOYAGES EN PLUS
£ Burkina Faso, Togo, Mayotte

e

anada, Amérique du Sud

O 0

hine, Vietnam
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VENTE ET NEGOCIATION
INTERNATIONALE

aint-Yves

Lycée Professionnel Privé
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Saint-Yves

Lycée Professionnel Prive

VENDRE,
ET BIEN PLUS
®ENCORE

Négocier, respecter, découvrir,
visiter, innover, anticiper. ..

Gagner déja a étre formé
aux techniques de I eoonomle
et du commerce.. =

La dvnamique

Parc arboré ideal pour les
pauses et salles informatiques,
spécialisées, CDI, équipées pour
bien se former : le Lycée
Saint-Yves conjugue travail
dans des espaces récents ou
neufs et vie de chateau!

Un internat de quelques places
offre également |‘avantage
d‘une étude surveillée par un
professeur.

i Techniques de vente

Iétranger

= Economie infernationale

DES ACTIONS PRATIQUES &

& 18 semaines de stages

1 2 stages collectifs & I'étranger
# Participations actives @ salons et événements

= Ateliers professionnels au Lycée

&1 Activités solidaires avec des parrains professionnels
& Loto et autres actions pour financer les stages

SPECIALITE DE SECONDE :

COMMERCE EQUITABLE

= Commerce et Négociation Equitable

& Savoir réaliser une étude de marché

# Langue Vivante 1 ; Anglais (renforcement)

1 Langue Vivante 2 : Espagnol

=1 Mise en situation professionnelle : participation @ la
Quinzaine du Commerce Equitable

# Réaliser une étude de la filigre Commerce Equitable a

[E]l VENTE ET NEGOCIATION INTERNATIONALE
Le monde en direct,

EN PLUS DES BASES CLASSIQUES
& Frangais, Maths, Histoire-Géographie, EPS. ..

ot en 3 ans

3

SPECIALITE DE PREMIERE :

IMPORT-EXPORT

& Commerce international

= Langue Vivante 1 :Anglais (renforcement)

& Langue Vivante 2 ; Espagnol

# Langue Vivante 3 : Chinais (facultatif)
& Mise en situation professionnelle :
participation @ la Foire de Rennes
# Réaliser une étude de la filiere Impori/Export & |'étranger

EN TERMINALE :
IMPORT-EXPORT...
EN PERSPECTIVES :

& BTS Management des Unités Commerciales,
Commerce International, Force de Vente
# Emplois motivants ef rémunérations évolutives.

UNE NOUVELLE OUVERTURE AU LYCEE SAINT-YVES

Linnovation

Fidele & sa mission de semvir
les jeunes au plus pres de
leurs aspirations, le Lycée
évolue avec eux ef innove
frequemment : classes de 4°-3¢
Informatique & Decouvertes
Durables, Prépa au Concours
Infirmier, Aide-soignant et
Auxilicire de puériculture créée
au Burkina Faso, Internat de
vie ouvert a la rentrée 201 1

et nouveau Bac Pro Vente et
Négociafion Internationale!
L'innovation est la culfure
maison.

ET EXAMENS! e o

Lhumain d'abord

Avec moins de 300 jeunes

et moins de 25 par classe,
Saint-Yves s'attache 0 meftre
ses valeurs d'établissement
privé en pratique, au quotidien.

Tout est icl fait pour que chaque
jeune soif enfendu, soutenu
toujours dans son projet
personnel, motivé pour s‘ouvrir
aux auires ef au monde, et
profiter des relations privilégiées
que le Lycée entretient avec le
Burking, le Togo, le Québec. ..




